
 

 

PROFILI FISCALI  
 

DEGLI INVESTIMENTI DI IMPRESE ITALIANE NEGLI STATI UNITI 
 

Parte prima 
 
I. Forme d’intervento imprenditoriale sul mercato statunitense: 
 

1. agenzia commerciale; 
 
2. distribuzione commerciale; 

 
3. ufficio di rappresentanza; 

 
4. filiale; 

 
5. società di vendita o succursale; 

 
6. joint venture.   
 

II. Tipologie societarie: 
 

1. partnership; 
 
2. corporation; 

 
3. LLCs. 

 
III. Classificazione degli enti a fini fiscali: 

 
1. disregarded entity; 
 
2. partnership; 
 
3. corporation; 

 
4. enti residenti e non residenti. 

 
IV. Imposizione federale sul reddito in caso di:  

 



 

 

1. attività diretta; 
 
2. attività mediante società controllate; 

 
3. attività mediante partnership o LLC. 

 
V. Imposizione statale e locale: 

 
1. imposte sul reddito: 
 

a. criteri di collegamento;  
 

b. calcolo della base imponibile; 
 

2. imposte indirette. 
 

VI. Esposizione involontaria ad imposizione della controllante e dei suoi dipendenti. 
 
VII. Gestione dei benefici dei trattati fiscali contro la doppia imposizione. 

 
VIII. Consulenza fiscale.  

 
Parte seconda 

 
IX. Aspetti particolari dell’imposta federale sul reddito: 
 

1. branch taxes; 
 
2. capitalizzazione sottile (e altri limiti alla deducibilità degli interessi passivi); 

 
3. prezzi di trasferimento. 

 
X. Principi generali anti-abuso. 

 
XI. Uso dei trattati fiscali a fini di pianificazione fiscale. 
 
XII. Arbitraggio fiscale internazionale.  

 


